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Oktal, Ia simulation _
comme coeur de metier

La sociéte toulousaine, lancée par huit collaborateurs en 1989
franchit le cap des 20 ans avec panache. Specialisee dans la
simulation, Oktal affiche une croissance qui n'a rien de virtuelle.

e gros projet de lannée, c'est avec
L la Chine qué la société toulousaine

Oictal le méne. Le marché a été rem-
porté en avrl 2009 pour 3 millions d'euros
un simulateur de conduite pour I'école
d'ingénierie du transport de université
de Tongji & Shanghai, Evrable a I'été 2010
L'immense coque blanche est dotée dune
plateforme dynamigque huit axes pour res-
titwer accélérations, décélérations &t mou-
vements divers, et renferme uné voiture
Equipie en images virtuelles 300
o C'est une approche nouvelle pusgue le
simulateur est destingé non pas & I'auto-
mobile directement, mais aux éudes en
mgénierie de circulation routiére pour la
conception dinfrastructures. Mais ¢a ne
change rien & Varchitecture de nos simo-
lateurs », souligne Bruno Fargeon, direc-
teur général de la socipd
Avec sa filiale Okaal-SE, spedalisé dans
l'ediion de logiciels pour la Déferse, Oktal
constitue le pole Simulation du groupe tou-
lousain Sogeclair, spécialisé dans ['ingénie-
ne de haute technologie. Lentreprise, qui
compte une centaine de salanés et affiche
un chiffre d'affaires 2008 de 11 millions
d'euros, s'est déployées sur trois sites 4 Tou-
louse, Paris et Aix-en-Provence. Sa réussite
sappule fur une stratégie de diversification
puisqu'elle travaille pour les secteurs de
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I'mutomobile, 'aéronautique, la défense et
le ferroviaire. Mais sussi sur une dualité de
métier : « Nous concevons des systémes
complets de simulation destinés a la forma-
tion ou & la R&D, et nous valorisons notre
creur de métier en éditant des suites logi-
cielles que nous n'hésitons pas 4 vendre a
des concurrents bien implantés sur certains
marchés v, explique Brunp Fargeon, Parmi
les clients d'Oktal . Afrbuz, Dazsault, Tha-
lbe, Sagem, SNCF, RATE Véolia. Renault,
Bombardier, ou encore les chemins de fer
anglais, belges israéliens. algénens, sud-
africains ou coréens. « Notre progression
st i Pexpon », précise Bruno Fargeon. Les
marchés & conguérr 7 La Chine, le Japon
ou I'nde.

« Notre volant d'affaires s'est bien déve-
loppé dans |'atronautique militaire cette
année, soulipne Bruno Fargeon. Parado-
salement, si 2008 a éé margide par un
chiffre d'affaires en baisse, c'est aussi
notre meilleure pise de commandes. »
Ce gui lsisse augurer une trés bonne
année 2010, avec un carnet de comman-
des dont la visibilité s'allonge & nouveau
d'une facon rassurante. s
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